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GAUTIER MAIRE

COMMERCANT DE CENTRE-VILLE

Un Domaine
de vin(gt) ans

A la veille d'une date marquante pour
la boutique située a langle des rues
Saint-Julien et Claude Charles

le CAVISTE CONNU DU TOUT-NANCY,
revient sur son parcours.

autier Maire n'est pas du genre a couper

les gorgées en quatre. Il connait évi-
demment le glossaire symbolique qui accom-
pagne chaque lampée de la production des vi-
gnobles qu'il affectionne mais Il préfére les
nuances d’un ressenti simple aux fanfreluches
etau coté théatral de ladégustation qui frolent
parfois le ridicule. Net, précis avec une pointe
de sensibilité et beaucoup de simplicité pour
mettre a l'aise, le discours s’adresse aussi bien
aux amateurs éclairés qu'aux intuitifs ou a ceux
qui n’ont que peu de notions des cuvées et des
millésimes.

L'empreinte du temps

Ce rappel pour situer le personnage digne de
confiance qui a mis les pieds aux Domaines il y
avingt ans (le 13 septembre 1997) et ne s'en plus
jamais éloigné. Lhistoire ne s'est pas faite en un
jour. Elle porte I'empreinte du temps, d'une for-
mation éclectique et surtout de la passion
éveillée trés tot par son pere goliteur paisible,
avisé, adepte du bon et de la tempérance, dont
I'enfant, intrigué, observait tous les gestes lors-
qu'il bichonnait ses plus belles bouteilles.

Sa vocation est née la. Du plus loin que se sou-
vienne ce Champenois d'origine, a toujours en-
tendu parler du vin, d’arome, de rondeur, de
fraicheur, de terroir, de petites productions ou
de crus plus nobles, de plaisir d’étre ensemble
et de partager.

Lorsqu'il arrive aux Domaines, aprés une for-
mation de gestionnaire et un passage dans
I'agroalimentaire, il y a beaucoup de réflexion
et de raisons. De quoi nourrir sans doute une
étude de caractéere. Car 'envie d’exercer ce mé-
tier n'est rien sil'adaptation au client n'est pas
naturelle. Il faut savoir conseiller en fonction
des désirs, des personnalités, des budgets. Au-
tant de choses qu'il ne maitrisait pas forcément
au début mais dont il a prestement fait I'ac-
quisition.

Pour autant, en dépit des années, chaque jour
est pour lui un point de départ, pas d’arrivée.
« Je suis la depuis le début. Fai débarqué une se-
maine avant l'ouverture du magasin pour grat-
ter les vitres et mettre les bouteilles en rayon.
Grdce a Norbert et Marie-Geneviéve Molozay, je
me suis vite et bien formé. Ils étaient cenologues
comme ['était Dominique Ducros le créateur de
U'Echanson qui avait ouvert deux ans aupara-
vant. Au départ on nous disait le magasin est
maoyennement situé mais il a vite décollé. »
Discretement il prend ses repeéres, fait sa place
dans le sillage des fondateurs lesquels sans

changer de voie, décident d’interpréter une
autre partition. Lorsque Norbert et Marie-Ge-
nevieve Molozay reprennent I'exploitation du
chateau de Vauy, il reste fidéle au poste. On
connait la suite.

Le yin et le yang
Tout est parti d'une rencontre. « ['avais une
connaissance intuitive mais la connaissance
technique, c'est Norbert Molozay qui me l'a ap-
prise. » Depuis, il a pris les rénes et, bien épau-
1é par son associé Johann Valleton- difficile
d’imaginer tandem plus complémentaire - par-
couru un sacré chemin. La complicité des deux
compeéres créve les yeux. L'un est tout ce que
I'autre n'est pas. Le premier, volubile, bon com-
municant, rayonne, papote, semble donner a
son travail une dimension ludique quinel’em-
péche pas de tenir solidement la route. Le se- -
cond physique massif, des années de métier
derriére lui, se resserre sur son job. Le poivre
et le sel de la conversation, il apprécie mais a
doses modérées. Par contre, si vous sollicitez
un conseil il se montre intarissable. Cette sorte
de yin et de yang, amuse beaucoup le reste de
I'équipe, subtile combinaison de tempéraments
et de compétences, sans laquelle le duo avrait
moins d’atouts a sa disposition.
Vingt ans aprés Gautier Maire a garni de sou-
venirs ses tiroirs intérieurs. De son poste il par-
ticipe & une sorte de jeu de société qui pour-
rait en faire aux choix : un observateur de ses
semblables, un confident, un guide qui sugge-
re des choix dans le vaste monde des cépages,
des régions et des vignerons. « Je sers aujour-
d’hui des enfants que j'ai vus en poussette... Ily
a différentes satisfactions : celle de partager des
moments avec des clients, d'apporter du plaisir
aux gens, de soigner l'accueil grdce a une am-
biance décontractée avec du professionnalisme
et de l'expertise, d'avoir constitué une équipe qui
adhere au projet : étre a la recherche des nou-
veautés et des bons produits oit le rapport prix-
plaisir reste équilibré. C'est un bonheur de faire
ce métier, de s'intégrer a I'économie de sa ville,
d'étre présent aux cotés du SLUC et de 'ASNL. »
Pour féter dignement cet anniversaire pas du
clinquant mais du solide. Celui qui a pris de la
bouteille, visité des centaines de vignobles, fi-
délisé sa clientele, crée une société qui travaille
en Meurthe-et-Moselle et en Moselle, sortiraun
whisky de derriére les fagots, un Glen Grand d’ex-
ceptionissu d'un fut qu’il a sélectionné en Ecos-
se avec Johan Valleton. 1l organisera aussi des
dégustations au magasin, a savourer avec la
modération qui accompagne toujours les ins-
tants conviviaux et raffinés.
Lorsqu'il parle du vin, Gautier Maire pense tou-
jours a la terre sur lesquelles les vignes ont
poussé et aux mains de ceux qui I'ont fait. 1l
n'y a pas mieux pour garder a I'esprit des va-
leurs inébranlables et rester soi-méme .

# Pierre Taribo



